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Scrisoare catre investitori
]

Stimati investitori,

Pe langa rezultate financiare pozitive si vanzari cu 31% peste cifra de afaceri a intregului
an 2021, Chromosome Dynamics a marcat o suitd de realizari in trimestrul lll, intre care se
disting lansarea aplicatiei SpellBox Lite, inceputul productiei de biostimulatori si fertilizanti
n noua facilitate din Filiasi, judetul Dolj, si semnarea a doua contracte importante in valoare
cumulata de 455.000 EUR pentru furnizare de inputuri realizate in fabrica noastra, venituri cu
o valoare dubld fatda de estimarea noastra in raportul semestrului I. De asemenea,
Tmbunatatirea SpellBox Pro a reprezentat o prioritate pentru noi, deoarece, prin dezvoltarea
unor module complexe de generare a rapoartelor cu privire la starea culturilor agricole pentru
fermieri, am reusit sa finalizam unul dintre cele mai puternice instrumente de diagnoza si

monitorizare a culturilor agricole din Europa.

Pentru trimestrul al IV-lea, ne pregatim pentru lansarea Roosters Journey, un joc interactiv
care va avea rolul de a promova primul marketplace agroindustrial din Romania, si anume

Agrobazar.

In ceea ce priveste Homeland, prima retea de socializare si responsabilizare sociala se afla in
beta testing intern, estimarile pentru lansarea oficiala a acesteia fiind stabilite in intervalul
Decembrie 2022 - lanuarie 2023.

Homeland va transforma Chromosome Dynamics in prima companie cu capital integral

roméanesc care va lansa o retea de socializare in Europa.

Homeland va contribui in mod direct in promovarea produselor si solutiilor noastre in reteaua

proprie de socializare si va diminua major costurile cu publicitatea.
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Pe langa acest beneficiu, Homeland, prin instrumentele de care dispune, va genera venituri
din publicitate si in-app-purchase options, deoarece aceasta este conceputa sub forma unui
instrument inovativ de promovare atdt pentru Chromosome Dynamics, cat si pentru

companiile din agribusiness si domeniile conexe.

Un lucru extrem de important pe care dorim sa-| transmitem este faptul ca toate instrumentele
de care dispunem in prezent securizeaza intregul model de business, acestea fiind concepute
independent, dar fiind puternic interconectate: aplicatia de diagnoza si monitorizare SpellBox
cu fabrica de inputuri, fabrica de inputuri cu Agrobazar, Agrobazar cu Roosters Journey. Avem
la indemana asset-uri puternice pentru a ne asigura o dezvoltare sanatoasa si, cu toate ca in
prezent contextul geo-politic nu este unul potrivit pentru nicio industrie, Chromosome

Dynamics a reusit sa se dezvolte si sa livreze rezultate foarte bune.

Intreaga echipa Chromosome Dynamics mizeaza pe faptul ca atat produsele, céat si solutiile
noastre vor face diferenta in piata agroindustriala din Roménia si vor asigura cresterea pe care
ne-am propus-o in fiecare an, in acord cu memorandumul pe care vi l-am prezentat inainte de

listarea pe AeRO.

Va asigur in numele intregii echipe ca noi, Chromosome Dynamics, muncim cu pasiune si

seriozitate si suntem siguri ca evolutia companiei va fi pe masura asteptarilor dumneavoastra.

Consideram ca primele trei trimestre ale anului 2022 au fost foarte bune pentru Chromosome
Dynamics, si tinem sa readucem in vedere faptul ca trimestrul IV este unul dintre cele mai
importante trimestre pentru toate companiile din agribusiness, deoarece majoritatea
vanzarilor de inputuri si solutii agro sunt contractate de catre fermieri in intervalul Septembrie

- Decembirie.

In prezent suntem in negocieri cu mai multe companii regionale interesate direct de achizitia
deinputuri produse in fabrica Chromosome Dynamics, lucru care ne bucura si ne ambitioneaza
sa muncim mai mult, sa livram conform cu asteptarile si sa crestem Tmpreuna cu

dumneavoastra.

In incheiere doresc sa va multumesc dumneavoastra, investitorilor, pentru increderea pe care

ne-ati acordat-o atunci cand ati investit in CHRD si pentru faptul ca ati ramas alaturi de noi.

Cu stima,

lonel Mugurel Gabriel
Director General
CHROMOSOME DYNAMICS SA

- L

=



Laura Badea
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Despre emitent
|

Chromosome Dynamics S.A. (Chromosome Dynamics, societatea, compania, CHRD) este o
afacere integrata de dezvoltare si cercetare in agribusiness centrata pe solutii inovatoare de IT
si Al, care doreste sa reconfigureze procesele, solutiile si perspectivele agricultorilor din
Romania si de peste hotare, prin dezvoltarea de solutii inovatoare care sa vina in sprijinul
acestora prin simplificarea monitorizarii tuturor proceselor agricole si prin furnizarea rapida a
cheii succesului in agricultura.

Viziunea Emitentului, in contextul spatiului antreprenorial agricol roméanesc, este una
integratoare, care are in centru un sector agribusiness deservit de solutii IT si Al high-tech
revolutionare, care sa asigure mentinerea pasiunii pentru agricultura si recompensarea corecta
a participantilor la procesele agricole.

Misiunea Chromosome Dynamics este aceea de a sustine deopotriva femierii, la fiecare pas
in experienta lor, precum si companiile partenere, prin intermediul unor solutii reale,
inovatoare si eficiente, oferite sub forma aplicatiilor, instrumentelor hardware si software high-
tech, a portofoliilor de produse si a serviciilor de consultanta in domeniul agricol, in vederea
simplificarii modalitatilor de comunicare si colaborare in agribusiness.

Conducerea CHRD a delimitat obiectivele strategice ale CHRD, care vor asigura
competitivitatea si dinamismul pe care mediul inalt concurential si provocator atat din zona
agri cat si din cea de IT le impun, astfel:

v Dezvoltarea permanenta de instrumente IT si Al high-tech inovatoare de tip user- friendly;
v Internationalizarea si punerea acestora la dispozitia agricultorilor si pasionatilor din
domeniu;

v Dezvoltarea de solutii la nivel global, vizand simplificarea vietii omului (ex. crearea de
superalimente etc.);

v Mentinerea celor mai inalte standarde in ceea ce priveste calitatea produselor oferite pe
piata si a serviciilor de consultanta in agribusiness;

v Studierea atenta si constantd a pietei si nevoilor clientilor, urmarind perfectionarea
continuua a serviciilor oferite;

v Pastrarea echilibrului si a starii de bine in cadrul echipei Chromosome Dynamics prin
respectarea tuturor drepturilor legale ale angajatilor si oferirea celor mai bune conditii de lucru
pentru acestia.
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Linii de business
]

1. Servicii de consultanta
2. Proiecte integratoare de IT&AI

3. Vanzari directe inputuri agricole
3. Fabrica de inputuri organice Chromosome Dynamics

Modelul actual de business al companiei Chromosome Dynamics S.A. are deja o structura
complexa, proiectdnd patru linii principale de activitate care se potenteaza reciproc si se
intrepatrund generand sinergii si oportunitati noi de dezvoltare:

1. Servicii de consultanta B2B de management specializat pentru agribusiness-urile de
inputuri agricole din Romania care externalizeaza anumite functii de management specifice,
inclusiv dezvoltare de portofolii de produse pentru acestea in conformitate cu toate
standardele europene aflate in vigoare, prin colaborare cu statiuni de cercetare-dezvoltare.

Pentru partenerii sai contractuali, CHRD dezvolta concepte de produse noi, in colaborare cu
diverse statiuni de cercetare-dezvoltare, cu respectarea tuturor normelor si reglementarilor
nationale si internationale incidente. Aceste servicii valorifica experienta de peste 10 ani a
echipei Chromosome Dynamics in domeniile de management de agribusiness si al inputurilor
agricole.

Serviciile de consultanta se adreseaza in principal companiilor distribuitoare sau producatoare
de inputuri agricole precum si fermelor mari care doresc sa-si externalizeze anumite servicii de
management agricol specializat.

Premisa infiintarii si dezvoltarii acestei divizii o reprezintd experienta de peste 7 ani a
fondatorului afacerii si directorului general al Societatii in dezvoltarea de portofolii de produse
(ingrasaminte, fungicide, insecticide si biostimulatori organici) pentru diversi parteneri - peste
300 de produse noi. Cercetarea amanuntita a cerintelor pietei de profil desfasurata anterior
activitatii Chromosome Dynamics a condus la un parcurs firesc spre acest domeniu, concretizat
in divizia R&D - inputuri agricole.

Aceasta activitate genereaza venituri in mod direct pentru Emitent, prin monetizarea
experientei si know-how-ului pe care echipa CHRD le pune la dispozitia clientilor sai corporate.
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2. Implementare, lansare si monetizare de proiecte integratoare de IT&AI care au rolul de a
facilita si dinamiza interactiunile si cooperarea dintre diferitele structuri componente sectorului
agro si sectoarelor conexe precum consumatorul final, micul fermier, agricultorii mari, vendori
si finantatori. Scopul final se regaseste direct in misiunea CHRD si se va reflecta intr-un aport
semnificativ in dezvoltarea acestor sectoare.

3. Vanzarea directa de inputuri agricole se realizeaza prin canale proprii - Agrobazar
Marketplace - si reprezinta un aport considerabil de cashflow si profit. Agrobazar Marketplace
este o modalitate de promovare si vanzare directa a inputurilor agricole marca CHRD, fiind, in
acelasi timp, o sursa importanta de cashflow prin comisionarea vendorilor parteneri din cadrul
platformei (10% comision din védnzarile cu succes lunare). De asemenea, vanzarea directa se
realizeaza si prin distribuitori zonali si regionali pentru produse marca CHRD sau produse
realizate sub brand propriu.

4. Fabrica de inputuri organice Chromosome Dynamics, functionala, cu toate avizele
necesare desfasurarii activitatii de productie, a inceput sa livreze catre retail, marii fermieri, dar
si distributie inputuri necesare campaniei de toamna (Q3) si inputuri necesare campaniei de
primavara 2023 - precomenzi (Q4).

Arealul de produse dezvoltate de Emitent include urmatoarele categorii de inputuri pentru
agricultura ecologica si conventionala, aplicabile in legumicultura, pomicultura sau culturi de
mare intindere, dupa caz:

e fertilizanti organo-minerali;

e biostimulatori;

e fertilizanti organo-minerali pentru cultura mare;
e fertilizanti organo-minerali pentru legumiculturs;
e dezinfectanti biodinamici pentru sol;

* bioprotectori;

® insectosupresori;

® tratamente pentru samanta si sol.

Cu un portofoliu variat de produse, Chromosome Dynamics reuseste sa acopere toate gamele
de interes pentru fermierii care activeaza in sistemul de agricultura ecologica, dar si
conventionala. Gama profesionald este formata dintr-un numar de 15 produse proiectate
pentru agricultura profesionala ecologica (biostimulatori, bioprotectori, insectosupresori,
tratamentsol, tratament samanta), 10 produse proiectate pentru micii fermieri cu suprafete
cuprinse intre 1-50 ha (biostimulatori, bioprotectori, insectosupresori, tratament sol, tratament
samanta) si 17 produse proiectate pentru gama hobby (biostimulatori, fertilizanti,
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bioprotectori, insectosupresori, tratament samanta). Gama CHRD insumeaza un numar total
de 42 de produse.

De asemenea, Chromosome Dynamics produce pentru mai multi parteneri inputuri sub brand-
ul propriu al acestora. Numarul total de produse fabricate pentru parteneri este de 22 (pentru
3 parteneri).

In prezent, facilitatea de productie are capacitatea sa realizeze un volum de 60.000 litri
lunar, respectiv, 30.000 doze de inputuri hidrosolubile lunar. Cantitatile totale de inputuri
produse in 30 de zile pot acoperi pana la 50.000 ha de teren agricol. Fabrica Chromosome
Dynamics a inceput sa genereze venituri si profit atat prin vanzarea de produse marca proprie,
cat si produse realizate pentru parteneri in valoare de aproximativ 500.000 euro, cu termen
maxim de livrare in luna decembrie 2022.

Activitatea de vanzari si dezvoltare inputuri T3 2022
]
Chromosome Dynamics a incheiat in perioada lulie - Septembrie 2022 (T3) doua contracte

semnificative ce au contribuit atat la sustinerea proiectelor in curs de dezvoltare, cat si la
desfasurarea activitatii de productie din cadrul fabricii de inputuri CHRD.

Primul contract realizat intre Chromosome Dynamics si unul dintre partenerii sai in vederea
productiei de inputuri agricole (biostimulatori si fertilizanti) este in valoare de 1.000.000 lei.
Cel de-al doilea, contract de vénzare-cumparare inputuri (biostimulatori si fertilizanti) este in
valoare de 1.250.000 lei.

Update proiecte - T3 2022

In perioada lulie 2022 - Septembrie 2022, Chromosome Dynamics a acordat atentie sporita
dezvoltarii celor mai complexe proiecte high-tech - SpellBOX (instrument de diagnosticare a
bolilor, daunatorilor, fitotoxicitatii si carentelor din culturile agricole) si Homeland (retea de
socializare), asigurand, totodata, buna desfasurare a activitatii de productie (fabrica de inputuri
CHRD) si distributie inputuri agricole pentru mentinerea capitalului de lucru. SpellBOX si
Homeland sunt doua proiecte ce promit a fi un real succes pentru toate partile implicate in
procesul de dezvoltare a acestora, reprezentand importante surse de venit viitoare pentru
companie si un pas Tnainte catre tehnologizarea proceselor agricole, vizdnd sustinerea
fermierilor in practicarea agriculturii sustenabile .
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Cu toate ca ORGNIt, Tortoise si Rooster's Journey au fost finalizate in Q1 2022, lansarea
acestora a fost pusa in asteptare din considerente obiective, cum ar fi: situatia geo-politica,
situatia economica instabild din acea perioada, suprapunerea cu campania agricola de
primavara. Rooster's Journey va fi lansat in perioada imediat urmatoare si va fi integrat cu
marketplace-ul Agrobazar (utilizatorii vor putea achizitiona produse marca Chromosome
Dynamics in urma dobandirii unui numar suficient de monede Rooster’s Coin), fapt ce va
fnsemna o buna modalitate de promovare pentru ambele proiecte.

Va prezentam in continuare statusul actual al fiecarui proiect in parte:

SpellBOX

Chromosome Dynamics cerceteazd permanent nevoile agricultorilor si genereaza solutii
inovatoare pentru eliminarea oricarui impediment aparut in timpul procesului de cultivare a
pamantului. Dintotdeauna, fermierii de pretutindeni se lupta zilnic pentru a creste cu grija
culturile agricole. Nesiguranta actiunilor luate in vederea tratarii culturilor infestate poate avea
un impact major asupra recoltelor, generand pierderi majore. Cel mai adesea, din cauza
erorilor aparute in urma descrierii telefonice neconforme si a timpului indelungat necesar
pentru a obtine o Intélnire cu un consultant avizat, fermierii nu reusesc sa trateze corespunzator
problema cu care se confrunta.

SpellBOX este unul dintre cele mai complexe proiecte marca Chromosome Dynamics. Gandit
initial drept un device high-tech pentru recunoasterea bolilor si daunatorilor din cadrul
culturilor agricole, acesta a suferit transformari majore de-a lungul timpului, pornind de la
perfectionarea design-ului si a functionalitatii (Fig.1), pana la integrarea indicilor satelitari in
cadrul software-ului pentru oferirea tuturor informatiilor necesare pentru controlul complet al
intregului proces agricol.

Fig.1. Device-ul SpellBOX 10
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Scopul principal al companiei prin lansarea acestui proiect este de a oferi cea mai buna solutie
high-tech, in vederea tehnologizarii agriculturii si a modului prin care fermierii contureaza
agricultura responsabila. Compania noastra a fost nevoita sa ia cele mai bune decizii in ceea
ce priveste modelul de business pentru ca, in final, sa livreze la timp un produs de succes, care
sa mentina acelasi scop principal - tehnologizarea procesului de identificare si dignosticare a
bolilor, daunatorilor, fitotoxicitatii si carentelor plantelor. Device-ul hardware este unul
complex, iar la momentul actual, productia cutiilor SpellBOX a fost influentata de lipsa
componentelor electronice (criza semi-conductorilor), fapt ce a dus la scaderea considerabila
a capacitatii de productie si la intarzierea livrarii produsului final de catre producatorii
parteneri. Astfel, Chromosome Dynamics a pus in balanta toti acesti factori ce pot influenta
furnizarea unui serviciu complet si, fara a afecta rezultatele promise catre clientii finali,
SpellBOX va fi livrat sub forma unei aplicatii complexe de diagnosticare si monitorizare a
culturilor agricole, cu trei planuri de beneficii disponibile.

Astazi, aplicatia mobila SpellBOX Lite (Fig.2) este un software si un instrument de
diagnosticare ce permite utilizatorilor sa depisteze, prin simpla realizare a unei fotografii, bolile
si daunatorii din culturile agricole, avand o acurate de peste 95%. SpellBOX Lite reprezinta
versiunea standard a unui instrument inovator, creat pentru a confirma sau indentifica
impedimentele din cadrul proceselor agricole si, deci, pentru a sustine pasionatii de
agricultura in perfectionarea aplicarii celor mai bune tactici si marii fermierii in obtinerea unor
productii profitabile. SpellBOX Lite vine in ajutorul fermierilor cu o baza de date solida despre
boli si daunatori, cu o precizie maxima, inlaturand orice eroare umana legata de natura
problemei plasata spre analiza.

Personalizare

Ce cultivi?
Cultura mare (porumb, gréu, etc.) Acceseazi toate beneficiile
SpellBox Pro

Obtine acces la SpellBox Pro pentru analize
profesionale bazate pe 18 indici satelitari.

Legume (profesionist)

Hobby (gradina proprie)
VEZI CATALOG
Suprafata totala lucratd

Cultura mare (ha)

Ultimele scandri Vezitoate >

15 octombrie 2022 13:58 @ Problems
Problems: Erinoza vitei de vie

(Eriophyes vitis)

15 octombrie 2022 13:58 @ Problems
Problems: Erinoza vitei de vie
(Eriophyes vitis)
15 octombrie 2022 13:58 @ Problems
Problema: Erinoza vitei de vie
(Eriophyes vitis)

Camera Vezi mai putin

Galerie .
Ainevoie de consultanta in legéturd cu
aceastd problema?
inchide Un consultant SpellBox te poate contacta pentru a

Fig.2. Aplicatia SpellBOX Lite (de la stdnga la dreapta: personalizare profil pentru targetare tinta a
contentului promotional; meniu principal si optiunea de a incarca/relaliza o fotografie; rezultat in
urma incarcarii/executarii unei fotografii)

11
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SpellBOX Lite este privit drept un canal de promovare pentru versiunile Satellites si Pro a
instrumentului inovator, dar si o metoda de perfectionare a modulului de Machine Learning
prin colectare de date diversificate (precum imagini boli/daunatori, probleme frecvente in
anumite regiuni ale tarii). Monetizarea in cadrul SpellBOX Lite se face prin parteneriatul cu
distribuitori de inputuri agricole sau servicii specifice pentru furnizarea de reclama {tintita.
Aplicatia mobila este deja disponibila in AppleStore si MagazinPlay.

SpellBOX Lite este primul pas in tehnologizarea procesului traditional de consultants,
utilizatorii avand ocazia de a accesa, prin intermediul aplicatiei, versiunile premium ale
software-ului - SpellBOX Satellites si SpellBOX Pro - ce revolutioneaza modul prin care
fermierii pot avea acces la cele mai importante detalii in practicarea agriculturii responsabile.

Factorul decisiv ce diferentiaza solutia SpellBOX pentru practicarea agriculturii responsabile
de alte instrumente existente pe piata este reprezentat de introducerea celor 18 indici
satelitari (in cadrul SpellBOX Satellites si SpellBOX Pro) prin care fermierii au acces la date
precum: informatii despre cantitatea de materie vegetala verde de pe suprafata solului si
despre densitatea vegetatiei, ce ajuta la o corecta estimare a productiei si, in cazuri extreme,
in luarea deciziilor rapide privind intoarcerea culturii (NDVI - Normalized Difference Vegetation
Index); umiditatea stratului superior al solului, informand utilizatorul cu privire la momentul
optim pentru irigare (SMI - Soil Moisture Index); monitorizarea zonelor cu potential de baltire
(MNDWI - Modified Normalized Difference Water Index); nivelul de crestere al plantelor in
functie de accesul acestora la sursa de lumina (LAl - Leaf Area Index); cantitatea de clorofila
existenta in plante, permitdnd detectarea nivelului de azot si prevenirea riscurilor legate de
aplicarea necorespunzatoare a ingrasamintelor (CCC - Canopy Chlorophyll Content).

Astazi, aplicatiile asemanatoare existente pe piata livreaza utilizatorului date greu de inteles de
catre fermier. SpellBOX devine, astfel, cel mai puternic instrument de monitorizare a culturilor
agricole prin oferirea unui raport complet, bazat pe interpretarea celor 18 indici satelitari,
despre starea de sanatate a culturilor agricole, impreuna cu recomandarile corespunzatoare.
Acest raport va fi generat automat de catre platforma SpellBOX, direct in contul utilizatorului,
la uninterval de 5 zile. Raportul reprezentat in Fig.3 este o prima versiune conceputa de echipa
Chromosome Dynamics, ce lucreaza neincetat la optimizarea acestuia in vederea obtinerii
celei mai usor de inteles forme de transmitere a tuturor informatiilor despre culturile agricole
ale utilizatorului.

Versiunea Pro a aplicatiei SpellBOX ofera clientului un pachet pentru monitorizarea completa
a procesului agricol, prin oferirea unei statii agro-meteorologice si a unei capcane digitale cu
feromoni. Astfel, prin intermediul versiunii Pro, SpellBOX devine o platforma modulara ce
conecteaza mai multe dispozitive loT inovatoare si aduce la un loc toate datele necesare
aplicarii celor mai bune tactici in vederea practicarii agriculturii de precizie. In functie de

12
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nevoile fiecarei ferme, clientul are posibilitatea de a achizitiona, la preturi preferentiale,
instrumente loT suplimentare (statii agro-meteorologice, capcane digitale, senzori de sol etc.),
perfect compatibile cu SpellBOX.

(]
Nume: Popescu Ion Nr. raport: 0000001
Oras: Bihor Data emiterii: 14.10.2022
Judet: Bihor Perioada raportata: 9.10.2022-
Suprafata totala (hectare): 10 14.10.2022

Numarul de parcele: 1
Culturi: grau

Raport saptaménal
nr. 0000001

Raportul actual pentru 1 parcela inregistratd a fost realizat pe
baza celor 18 indici satelitari de precizie (NDVI, EVI, SMI, NDWI, MNDWI, NDMI,
LAI, FAPAR, CCC, CWC, MSAVI2, NDRE, NDREX, IRECI, MNDI, WIW , SOC_VIS, SOC_SWIR)
si prezintd urmatoarele rezultate:

Capacitatea partilor verzi de a realiza fotosinteza

Parcela nr.: fgdtb56h

Cultura: grau

Suprafata: 10 ha

Continut ridicat de clorofila: 42% din
suprafata

Continut mediu de clorofild: 2% din suprafata
Continut scazut de clorofila: 56% din suprafata

% suprafata cu probleme: 56%

Aton%io! In sola fgdtb56h au fost detectate suprafete in proportie de 563% ce
prezintd un continut scdzut de clorofilad in plante. Acest lucru indica inceputul

unei carente de azot. Recomandam aplicarea ingrasamintelor bogate in azot pe
suprafata detectata.

Fig.3. Parte din raportul complex generat prin intermediul software-ului SpellBOX, cu
interpretarea indicilor si recomandari pentru o sola inregistrata.

Aplicatia SpellBOX Lite (aplicatie gratuita in AppleStore si GooglePlay) a cumulat deja peste
1500 de descarcari. SpellBOX va fi promovat in versiunile Satellites si Pro in fermele unde
compania are deja contracte existente sau urmeaza a fi semnate contracte de distributie
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inputuri agricole. Chromosome Dynamics preconizeaza primele venituri din SpellBOX in
perioada Q4 a anului in curs.

Avand acces la alertare timpurie, tehnologizdnd procesul de consultanta si inlaturand
posibilele greseli in procesul decizional cu privire la planurile de tratament aplicabile in
vederea rezolvarii cat mai rapide si eficiente a problemei infestarii culturilor agricole,
Chromosome Dynamics creeaza, prin intermediul SpellBOX, o solutie prin care fermierii pot
cunoaste din timp, in detaliu, problema cu care se confrunta, diminuand astfel minusurile
provenite din consultanta agricola traditionala.

Homeland

Homeland va fi prima retea de socializare si responsabilizare sociala dedicata tuturor
sustinatorilor conservarii si protejarii mediului natural. O buna parte din continutul platformei
va fi creat de utilizatori, carora li se atribuie si o etichetd de “earthkeepers”, continua
interactiune dintre acestia avand ca scop final generarea de content spre conturarea si
instalarea starii de environmental awareness.

Versiunea Beta a retelei de socializare va include toate modulele prezente in retelele clasice de
socializare (story, chat, grupuri, etc.) (Fig.4), dar si modulul de stiri de interes, care va include
comunicate de presa si ultimele noutati relevante pentru utilizatori, in vederea optimizarii
activitatilor acestora. In plus, Homeland Beta va oferi sansa de a obtine informatii cu privire la
lista persoanelor care au accesat recent profilul utilizatorului prin abonarea la versiunea
Homeland Pro, aceasta fiind si una dintre primele metode de monetizare a retelei de socializare.

Ulterior, elementul distinctiv al retelei de socializare Homeland va fi sistemul pe baza caruia
aceasta este creatd, de tip gamified, care urmareste motivarea si dedicarea activa a
utilizatorilor, prin stimularea lor cu o serie de componente doveditoare a gradului de implicare
a fiecaruia (carduri, rankuri etc.). Gamificarea retelei de socializare, prin crearea unei
experiente similare cu cea oferita in timpul jocurilor, este incercarea strategica de a imbunatati
sistemele, organizatiile si activitatile din cadrul acestora, Homeland devenind, astfel, cel mai
important mediu virtual pentru orice sustinator al conceptului de environmental awareness.

Spatiul virtual Homeland a fost creat pentru a aduce la un loc sustinatori ai conservarii si
protejarii mediului natural, dar si pentru a sprijini creatorii de continut in comunicarea unei mari
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diversitati de activitati, pasiuni si idei cu alti utilizatori ce prezinta interes. Homeland introduce
sectiunea Paid communities ce reprezinta grupuri deschise tuturor utilizatorilor, cu
posibilitatea accesarii de content premium printr-un abonament lunar. De asemenea, in semn
de recunostinta, utilizatorii premium au posibilitatea de a trimite cadouri de diferite valori
(1$/3%/5%) creatorului de continut (ex: flori, cookies, ciocolatd etc.). Paid communities
genereaza venit prin accesarea utilizatorilor a contentului platit/premium, prin achizitionarea
abonamentelor lunare si oferirea de cadouri. Astfel, Homeland intra in posesia unui procent
de 20% din suma totala obtinuta lunar.

Create post

x
(Nature’ q P
Gardening ) (Nature ) (DYE Soluti What are you into? '@ 2 Jane Doe ~ | (@ Public ~
Clips  Moods Select some topics you're interested to include @ lasi, Romania

on your profile that describes your interests It's a nice day here in lasi
and experience.

v
h /|
Home

Jane Doe DYE Solutions Nature
h ago Gardening

This season looks beautifully! @

Agriculture

QIW|E|R|T|YJU]I|O]P

A|S|D|F|GJH]J]K]L
4 Z X CVBNM®&

123 space Return

Y

Fig.5. Reteaua de socializare Homeland Beta (de la stdnga la dreapta: pagina de feed; alegerea intereselor pentru
primirea de content personalizat; creare postare)

Avantajele pe care Homeland le aduce comunitatii sunt reprezentate de:

v Transferul de know-how intre utilizatorii aflati in diferite stadii de cunoastere in ceea ce
priveste crearea de evenimente si concepte relevante scopuluiinitial; prin facilitarea legaturilor
dintre acestia, generatia tanara sau debutantii au la dispozitie toate mijloacele de cunoastere,
in toate formatele posibile (video/audio/scris/fotografie), pentru facilitarea succesului
propriilor proiecte;

v Comunicarea rapida si gratuita, 24/7;

v nlesnirea formarii de comunitati locale sau regionale de utilizatori specializati intr-un
anumit domeniu conex, care, apoi, se pot intalni offline si se pot organiza in diferite forme de
asociere, in vederea realizarii scopurilor comune;
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v Raspandirea rapida, in timp real, a stirilor, zvonurilor si evenimentelor agricole, utilizatorii
fiind in permanenta la curent cu tot ce se intdmpla in domeniul lor de interes;

v Marketarea targetata reprezinta un real beneficiu pentru companiile distribuitoare de
produse si servicii prezente in cadrul aplicatiei, evitandu-se plasarea de reclame nedorite prin
generarea de continut din domeniul de interes al utilizatorilor.

Aplicatia se doreste a fi, de asemenea, un important instrument cu rol educativ in formarea
noilor generatii in sfera protectiei mediului, a resurselor naturale si a planetei si, in acelasi timp,
un locin care debutantii invata si inteleg complexitatea proceselor implicate in realizarea unor
schimbari benefice asupra mediului. Pentru profesionisti, aplicatia reprezinta un spatiu de
intalnire in care pot constitui diverse evenimente sau campanii si pot avea acces in timp real la
cele mai importante informatii din zona acestora de interes.

CHRDAdSs va fi platforma pusa la dispozitia companiilor interesate in a-si face promovare prin
intermediul Homeland, avand acces la cea mai mare comunitate de sustinatori ai conceptului
de environmental awareness. Monetizarea se va face intr-un sistem Pay per view, Pay per click
sau Pay per conversie, in prezent fiind luata in calcul si dezvoltarea HomelandPixel, in vederea
asigurarii trasabilitatii procesului de advertising.

Toate functiile platformei Homeland au un rol sinergic, deopotriva pentru utilizatori si
companiile partenere ale Chromosome Dynamics, platforma adaptandu-se in mod organic la
cerintele si nevoile tuturor partilor interesate, urmand un parcurs firesc si evolutiv, inclusiv in
raport cu ultimele descoperiri din domeniul IT.

Homeland a fost lansata in versiunea Beta la 15 septembrie, iar la data redactarii prezentului
raport, aplicatia se afla in proces de bug-fixing. Testarea Homeland a fost realizata in sistem
intern. Versiunea Homeland 1.0 va fi lansata in luna decembrie 2022. Reteaua de socializare
Homeland va putea fi descarcata in mod gratuit din AppleStore si MagazinPlay.

Agrobazar

La inceputul anului 2021, Chromosome Dynamics S.A. a demarat procesul de intemeiere a
celui mai mare marketplace agroindustrial multi-vendor din Romania. In prezent, Agrobazar
Marketplace (https://www.agrobazar.ro/ + App) pune la dispozitia clientilor 12 categorii de
produse menite sa cuprinda tot sectorul agro-alimentar, portofoliul de articole ajungand la
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100.000 de produse provenind de la mici producatori pana la mari distribuitori, precum
Rodbun Group S.A., Adiss S.A., Eurostoc Online International, Norofert S.A. si Universal Tools
Distribution.

Scopul principal al marketplace-ului este sustinerea si simplificarea procesului de véanzare-
cumparare in domeniul agro-alimentar, axdndu-se pe crearea unei experiente unice pentru
fiecare client in parte. Mai mult, marketplace-ul ofera siguranta celor mai bune alegeri prin
consultanta gratuita si verificarea fiecarui producator sau distribuitor partener.

In Romania, aplicatia internationalizabild Agrobazar, compatibila atat cu sistemul iOS cat si cu
Android - interconectata cu modulele inovatoare software si harware IT&Al dezvoltate de
Emitent - reprezinta canalul propriu de vanzare Chromosome Dynamics. Astfel, Agrobazar
Marketplace reprezinta, la momentul actual, un proiect pilon al diviziei de retail, sustindnd atat
compania, cat si partenerii Chromosome Dynamics prin sistemul de vanzare - cumparare pus
la dispozitie, dar si prin promovarea de produse si servicii inovatoare pentru fermieri, fiind o
importanta sursa de capital. Strategia de internationalizare va presupune comodificarea
acesteia "as-a-service”, prin punerea acesteia la dispozitia distribuitorilor locali de produse din
categoria Agro, Brico, Home&Garden etc. in schimbul unui comision de utilizare.

Pana la data redactarii prezentului raport, Agrobazar Marketplace a generat vanzari de
aproximativ 2,2 milioane de lei, mentinandu-si pozitia de proiect-pilon prin aportul constant
de capital.

Fabrica de
inputuri

Chromosome Dynamics a infiintat la Tnceputul anului 2022 o facilitate de productie
biostimulatori si ingrasaminte pentru agricultura conventionald si ecologica. Cu o vasta
experienta in conceperea retetelor de inputuri necesare pentru ingijirea corespunzatoare a
culturilor agricole, compania pune la dispozitie cele mai eficiente produse la pret de
producator.

Fabrica Chromosome Dynamics a inceput sa genereze venituri si profit atat prin vanzarea de
produse marca proprie, cat si produse realizate pentru parteneri in valoare de aproximativ
500.000 euro, cu termen maxim de livrare in luna decembrie 2022.
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Reprezinta un sistem hibrid complex de tip fizic-digital care combina securizarea si
trasabilitatea produselor astfel incat contrafacerea acestora sa fie imposibila.

Tortoise

Este o aplicatie de tip delivery, ce vizeaza crearea unei legaturi accesibile intre producatorii
agricoli independenti si restaurantele de tip slow food si consumatorii ce isi doresc o
alimentatie bazata pe materie prima organica, de cea mai buna calitate.

Homeland

Milenialii si Generatia Z sunt din ce in ce mai interesati de domeniul agribusiness, prioritizand
Tmbunatatirea cunostintelor practice si a celor teoretice. O buna parte din tinerii de astazi se
ambitioneaza pentru a duce mai departe afacerile de familie din domeniul agro-alimentar sau
pentru a infiinta si dezvolta propriul business in domeniul agricol. Pasiunea pentru agricultura
tine lucrurile Tn miscare in ceea ce priveste dezvoltarea continua a acestui sector, iar tinerii
fermieri reprezinta pionii de baza in pastrarea nivelului de excelenta - atat in Romania, cat si
pe plan international - a acestui domeniu. De aceea, Chromosome Dynamics va continua sa
acorde atentie implementarii de jocuri virtuale recreationale si educative, cel mai recent
proiectin curs de dezvoltare fiind un joc-suport educational pentru utilizatori de toate varstele.

Primul si actualul joc, lansatin luna decembrie 2021, reprezinta - prin elementele grafice, sunet

si interactivitate - un spatiu virtual ideal pentru utilizatorii pasionati de jocurile casual, de tip
puzzle.
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La data redactarii prezentului raport, Rooster's Journey este pregatit pentru lansarea
Magazinului Rooster’s, de unde utilizatorii vor putea achizitiona produse marca Chromosome
Dynamics in urma dobéandirii unui numar suficient de monede Rooster’s Coin. Lansarea acestei
versiuni a jocului va fi la jumatatea lunii decembrie 2022.
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Informatiile financiare prezentate in cadrul acestei sectiuni se bazeaza pe raportarile contabile
intocmite la 30 septembrie 2022, pentru perioada de raportare 01.01.2022 - 30.09.2022,

neauditate.

Analiza pozitiei financiare

|
A%
Indicatorii pozitiei financiare 01.01.2022 30.09.2022 30.09.2022 vs
01.01.2022

Active imobilizate 570.123 2.189.275 +284%
Imobilizari necorporale 398.795 1.776.093 +345,4%
Imobilizari corporale 171.328 398.016 +132,3%
Imobilizari financiare - 15.166 -
Active circulante 5.249.268 6.447.526 +22,8%
Stocuri 353.362 2.501.754 +608%
Creante 3.479.699 3.890.336 +11,8%
Casa si conturi la banci 1.416.207 55.436 -96,1%
Cheltuieliin avans 22.506 347.228 +1.442,8%
TOTAL ACTIVE 5.841.897 8.984.029 +53,8%
Datorii pe termen scurt 781.365 2.650.326 +239,2%
Datorii pe termen lung 71.599 1.280.330 +1.688,2%
Total datorii 852.964 3.930.656 +360,8%
Provizioane 43.117 - -
Capitaluri proprii, din care: 4.945.816 5.053.373 +2,2%
Capital subscris varsat 122.492 122.492

Prime de capital 3.830.478 3.830.478

Rezerve 24.498 24.498 -
Rezultatul reportat 16.741 968.348 +5.684,3%
Rezultatul exercitiului financiar 976.065 107.557 -89%
Repartizarea profitului 24.458 -

TOTAL CAPITALURI PROPRII SI 5.841.897 8.984.029 +53,8%

DATORII

Dinamica pozitiei financiare a Chromosome Dynamics in perioada de raportare reflecta traseul
pe care afacerea il parcurge, in mod firesc, in cursul implementarii strategiei conducerii, care
urmeaza viziunea asumata si declarata inca de la primele runde de atragere de capital pentru
dezvoltare accelerata si multifatetara.
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Majorarea valorii activelor totale ale societatii cu 53,8% fata de inceputul anului cu 3,142,1 mii
lei a fost determinata in proportie de 51,5% de cresterea valorii activelor imobilizate, in timp
ce cresterea valorii activelor circulante a contribuit cu 38% la aceasta dinamica.

Activele imobilizate, reprezentand 24,4% din activul total, si-au augmentat valoarea pe fondul
capitalizarii treptate, la nivel de active necorporale, a investitiilor in dezvoltarea, executarea si
finalizarea proiectelor cheie intensive in tehnologia informatiei, precum ORGNit; SpellBOX,
Homeland, Turtuoise, Rooster’s Journey etc. Valoarea activelor necorporale a crescut, astfel,
cu 1.377,3 mii lei (+43,8%) in perioada de raportare.

Valoarea Activelor corporale a crescut cu 132,3% (226,7 mii lei) la 30.09.2022, fata de
01.01.2022, ca urmare mai ales a investitiei in mijloace de transportin valoare de 459,1 mii lei,
compensate de ajustarile din amortizarea acestor active dar si din instrainari / casari in valoare
de 126,2 mii lei. Investitiile n alte active corporale decat mijloacele de transport s-au ridicat la
26,8 mii lei.

Categoria bilantiera a activelor circulante si-a diminuat ponderea in total active, de la 89,9%
la Tnceputul exercitiului financiar, la 71,8%, la 30.09.2022, desi valoarea lor s-a majorat cu
22,8%, respectiv cu 1.198,3 mii lei, pana la 6.447,5 mii lei.

Cea mai mare pondere, in activele circulante, o detin creantele (60%), a caror valoare a crescut
cu 11,8% - o dinamica favorabila Chromosome Dynamics, in conditiile in care aceasta a
generat o cifra de afaceri, in aceeasi perioada, de 6.076,9 mii lei, cu 31% mai mare decat
cifra de afaceri pe intregul an 2021 si de 2,3 ori mai mare decat valoarea vanzarilor
pentru primele 9 luni ale anului 2021. Creantele din activitatea comerciala reprezinta 95,7%
in valoarea totala a creantelor.

Stocurile au cunoscut cea mai mare crestere, intre activele circulante, in perioada de raportare,
valoarea lor majoréandu-se cu 2.147,4 mii lei, respectiv de 7 ori fata de inceputul exercitiului, in
timp ce ponderea lorin active circulante a crescutde la 6,7%, lainceputul exercitiului, la 38,8%
la 30.09.2022. Dinamica stocurilor a fost antrenata de cresterea stocurilor de marfa cu o valoare
de 1.689,9 mii lei si a celor de materii prime, cu 451,7 mii lei, expresie a intensificarii activitatii
de distributie prin Agrobazar si a debutului activitdtii de productie de inputuri pentru
agricultura, pentru retail, parteneri si fermieri.

In mod firesc, o data cu dezvoltarea afacerii prin investitii in proiecte intensive in tehnologie si

n promovare, dar si in conditiile unei politici prudente de stocuri, valoarea disponibilitatilor
banesti s-a diminuat cu 96,1% fata de inceputul anului.

22



Raport financiar T3 | 24.11.2022

Cheltuielile in avans, pozitie bilantiera care insumeaza valoarea cheltuielilor deja efectuate cu
dezvoltarea de software si finalizarea aplicatiilor care vor fi capitalizate ca active imobilizate
necorporale in perioada urmatoare, au crescut cu 324,7 mii lei fata de inceputul anului 2022.

Activul Societatii este finantat in proportie de 56% din fonduri proprii, in timp ce datoriile pe
termen scurt asigura necesarul de capital de lucru in proportie de 30%, iar capitalul
imprumutat sub forma datoriilor pe termen lung, contribuie in proportie de 14% la pasivul
Chromosome Dynamics.

La cresterea cu 53,8% a valorii pasivului Societatii au contribuit in primul rand datoriile pe
termen scurt, care s-au majorat, in perioada de raportare, de 3,3 ori, respectiv cu 1.869 mii lei,
pe seama preponderent a datoriilor comerciale (credit furnizori), a caror valoare a crescut cu
1.928,3 mil. lei. Aceasta evolutie este in consonanta atat cu cresterea activitatii de distributie,
cat si cu politica unor clauze contractuale uzitate in relatia cu partenerii traditionali cu calitate
dubla, de furnizor-client, mutual-benefice partilor.

Indicatorii performantei financiare 30.09.2021 30.09.2022 A%
Venituri de exploatare 2.689.040 6.188.756 +130,2%
Cifra de afaceri neta, din care : 2.680.008 6.076.901 +126,8%
- Productia vanduta 2.368.033 2.761.604 +16,6%
- Venituri din vdnzarea marfurilor 318.397 3.403.102 +968,8%
- Reduceri comerciale acordate 6.422 87.805 +1267,3%
Venituri aferente costului productiei in curs de 429 3.336 +677,6%
executie

Alte venituri din exploatare 8.603 108.519 +1.161,4%
Cheltuieli de exploatare 2.643.856 5.958.926 +125,4%
Cheltuieli cu materiile prime si materialele 193.485 117.065 -39,5%
consumabile

Alte cheltuieli materiale 15.551 78.444 +404,4%
Cheltuieli cu energie si apa 1.581 8.435 +433,5%
Cheltuieli privind marfurile 1.048.496 2.800.647 +167,1%
Cheltuieli cu personalul 571.989 1.087.671 +90,2%
Cheltuieli cu ajustarea valorii activelor 48.485 273.089 +463,2%
imobilizate

Alte cheltuieli de exploatare, din care: 859.458 1.661.379 +93,3%
Cheltuieli privind prestatiile externe 807.987 1.546.264 +91,4%
Cheltuieli cu alte impozite, taxe si varsaminte 3.173 18.279 +476,1%
asimilate

Cheltuieli cu protectia mediului inconjurator - 77 -
Alte cheltuieli 48.298 96.759 +100,3%
Cheltuieli cu ajustari privind provizioanele (43.117) -
Rezultatul din exploatare 45.184 229.830 +408,7%
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Venituri financiare 269 6.932 +2.476,9%
Cheltuielifinanciare, din care : 12.688 22.439 +76,9%
Cheltuieli privind dobénzile 3.642 7.591 +108,4%
Alte cheltuieli financiare 9.046 14.848 +64,1%
Rezultatul financiar (12.419) (15.507) s
Venituri totale 2.689.309 6.195.688 +130,4%
Cheltuieli totale 2.656.544 5.981.365 +125,2%
Rezultatul brut 32.765 214.323 +554,1%
Impozite (impozit pe profit si alte impozite) 25.243 106.766 +78,9%
REZULTATUL NET 7.522 107.557 +1.329,9%

Cresterea datoriilor pe termen lung cu 1.208,7 mii lei a fost antrenata, in primul rand, de
contractarea Tmprumutului bancar in valoare de aproape 1 milion lei, cu scadenta la
23.05.2025.

Valoarea capitalurilor proprii a crescut sensibil (+2,2%) la 30.09.2022, fata de 01.01.2022,
majorarea cu 951,6 mii lei a rezultatului reportat la finalul anului 2021 fiind contrabalansata de
un rezultat al perioadei de 107.6 mii lei, cu 89% mai mic fata de cel al exercitiului anterior, pe
fondul profilului intensiv investitional care caracterizeaza perioada de raportare.

Asa cum se preciza si in cadrul raportului semestrial, asteptarile conducerii pentru finalul
exercitiului financiar curent ramén neschimbate.

Analiza performantei financiare
|

In trimestrul al lll-lea al anului 2022, Chromosome Dynamics continud si accelereze
monetizarea produselor generate de proiectele finalizate si lansate, o data cu intensificarea
vanzarilor prin marketplace Agrobazar si a activitatii de consultanta catre producatori agricoli
de talie mare si medie. In consecint, la 30.09.2022, cifra de afaceri netd marcheazs, pentru
primele noua luni ale anului 2022, o crestere de 127% in raport cu perioada de similara a
anului trecut, in timp ce veniturile totale operationale cresc cu 130%.

Structural, categoria cu cea mai mare pondere in cifra de afaceri (56%) raméan veniturile din
vanzarea de marfuri - prin marketplace Agrobazar si prin distributie directa, in timp ce valoarea
productiei vandute si a servciilor de consultanta B2B prestate pentru parteneri au contribuit cu
45,4% la cifra de afaceri.

Alte venituri din exploatare insumeaza preponderent venituri din cedarea de active in valoare
de 69,3 mii lei, dar si venituri din despagubiri si penalitati in valoare de 37,7 mii lei.
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Este semnificativ faptul c3, in perioada de raportare, Cifra de afaceri a depasit cu 31% nivelul
raportat la 31.12.2021, pentru intregul an anterior.

In consecints, veniturile operationale in perioada de raportare s-au majorat cu 3.499,7 mii
lei, respectiv cu 130,2% fata de perioada de referinta (30.09.2021).

In perioada de raportare, Cheltuielile de exploatare s-au majorat, fatd de aceeasi perioads a
anului trecut (perioada de referinta) intr-un ritm inferior celui al veniturilor (+125,4%),
generand, astfel, o marja a profitului brut din exploatare in crestere, ajungand aproape la 4%,
la 30.09.2022. Avénd in vedere ca perioada de investitii in executarea proiectelor si in
promovare antreneaza cheltuieli care vor genera venituri in perioadele urmatoare, conducerea
apreciaza ca aceasta dinamica a marjelor de profit va continua pe o panta mai accentuata.

Principala categorie de cheltuieli a societatii o reprezinta cheltuielile cu marfurile, in pondere
de 47% din cheltuielile operationale, care cresc cu 167,1% in S1, preponderent pe seama
intensificarii activitatii de distributie prin marketplace si distributie directa prin partenerii de
vanzare.

Cheltuielile privind prestatiile externe, in cuantum de 1.546,3 mii lei la 30.09.2022 si in
proportie de 26% din total cheltuieli si de 93,1% din Alte cheltuieli de exploatare, cuprind
contravaloarea serviciilor de promovare, consultanta in prospectare piata, administrare
leasing, medicina muncii, intretinere si reparatii sedii, protectie sedii, contabilitate, internet si
telecomunicatii, analize fitosanitare, de protectia mediului etc.

Chromosome Dynamics a continuat sa investeasca in promovarea brandurilor, produselor si
serviciilor sale, astfel incat cheltuielile cu promovarea si publicitatea, in valoare de 673,5 mii
lei, se ridica la de 2,7 ori valoarea aferenta perioadei de referinta (30.09.2021) si depasesc cu
41% bugetul alocat pentru intregul an 2021. Cu intentia de a sustine proiecte in care credem,
dar si ca un instrument suplimentar celor de promovare, in primele noua luni ale anului
Societatea a acordat sponsorizari in valoare de 9,7 mii lei, de aproape 4 ori mai mult decéatin
perioada de referinta.

Dinamica Cheltuielilor cu personalul, o categorie in pondere de 18,3% din totalul
cheltuielilor de exploatare, s-a datorat cresterii echipei CHRD de la 10 la 17 persoane (+70%),
antrenata in mod firesc de strategia de dezvoltare.

Veniturile financiare, in valoare de 6.932 lei au fost generate de diferente favorabile de curs

valutar (4,9 mii lei) in proportie de 72%, si de alte venituri financiare (1,8 mii lei). Acestea,
asociate cu Cheltuieli financiare in valoare de 22,4 mii lei dintre care 37,3% reprezinta cheltuieli
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din diferente de curs valutar, 34%, cheltuieli cu dobanzile si 29%, alte cheltuieli financiare, au
condus la un rezultat financiar negativ de -15,5 mii lei.

Rezultatul net la 30.09.2022, este pozitiv, in valoare de 107,6 mii lei si pe traiectoria de
crestere pe care conducerea Chromosomy Dynamics a previzionat-o si urmarit-o cu tenacitate
de la lansarea viziunii si modelului sau de afaceri. Nivelul relativ redus il consideram firesc
acestei perioade de intense eforturi investitionale simultane pe toate liniile de business, care
ne asteptam sa genereze venituri tot mai mari in perioada urmatoare.

Cresterea profitabilitatii va fi stimulata de modelul de business care reuneste sistemic si

sinergetic mai multe directii de business care se potenteaza si se deservesc reciproc, in directia
realizarii strategiei de dezvoltare.

Principalii indicatori economico-financiari

|

Indicatori de lichiditate, solvabilitate si risc I:t;?::l 01.01.2022 30.09.2022
Lichiditate curenta (AC/DC) >2 6,7 2,4
Lichiditate imediata (AC-Stocuri)/Datorii curente) >1 6,3 1,5
Lichiditate rapida (Disponibilitati/DC) >0,5 1,7 0,02
Solvabilitate financiara (TA/TD) >1 6,8 2,3
gro;\r/oarﬁ[l:?é? patrimoniala (Cap. Proprii/ Cap. ~30% 85% 549%
Ind. Gradului de indatorare (DTL/Cap <50% 1% 20%
Proprii+DTL)

Rata de indatorare (DT/TA)*100 <80% 15% 44%

Tabloul principalilor indicatori economico-financiar descrie o pozitie de echilibru financiar pe
termen mediu si lung, precum si un nivel confortabil de lichiditate curenta si imediata.

In contextul interpretarii indicatorilor de lichiditate, subliniem din nou particularitatile
modelului de business, in care creantele si datoriile se compenseaza intr-o masura importanta,
iar termenele de plata - in raport cu furnizorii dar si cu clientii - sunt adesea negociate pentru
perioade relativ mari. Se remarca, de asemenea, faptul ca, la finalul perioadei de raportare,
societatea nu inregistreaza datorii cu termene depasite.
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Concluziv, in conditiile in care datoriile cu exigibilitate de pana la un an sunt acoperite de 2,4
ori de catre valoarea creantelor si in care datoriile pe termen lung contribuie cu doar 20% la
capitalurile permanente ale companiei, putem afirma cu fincredere ca, capacitatea
Chromosome Dynamics de a-si onora obligatiile fata de terti - pe termen scurt si pe termen
lung - pe seama activelor proprii este satisfacatoare si nivelul de risc asociat gradului de
indatorare este relativ scazut.

Indicatori de profitabilitate 30.09.2021 30.09.2022
Marja rezultatului brut din exploatare 1,7% 3,8%
Marja profitului net 0,3% 1,8%

Desi inca relativ modeste, marjele de profit contureaza o traiectorie pozitiva, ascendenta care
se va mentine in continuare, prin eforturile neobosite, tenace si determinate ale echipei
Chromosome Dynamics.

Riscuri, tendinte si incertitudini cu impact potential

T

|
Contextul geopolitc si macroeconomic va continua sa isi pund amprenta pe activitatea
societatii, in conditiile tendintelor recente hiperinflationiste si a incertitudinilor in sectorul

energetic, al sistemelor logistice de aprovizionare, care afecteaza intregul ecosistem al afacerii
CHRD.

De aceea, conducerea Chromosome Dynamics considera ca existd un anumit risc ca, in
conditiile intensificarii provocarilor actuale, unele dintre liniile de business sa fie afectate, fara,
nsa, ca materializarea acestuia sa influenteze dramatic activitatea companiei. Riscurile directe
pot fi legate de disponibilitatea partenerilor de a achizitiona servicii (exemplu: ORGNit) sau de
disponibilitatea anumitor materii prime. De asemenea, conducerea ia in considerare si riscul
cresterii preturilor pentru produsele finite, dar si al materiilor prime cu impact asupra
profitabilitatii companiei.

Ca si in perioada anterioar3, lichiditatea financiara a societatii este sustinuta de contractele
incheiate cu partenerii CHRD care presupun stingerea reciproca a datoriilor in contrapartida,
respectiv, prin servicii sau produse furnizate de catre parti, una alteia.

La momentul raportului, conducerea societatii isi mentine estimarile cu privire la rezultate si
performanta la niveluri apropiate de cele descrise in cadrul memorandumului pentru
admiterea la tranzactionare a actiunilor CHRD publicat in 05.05.2022 respectiv conform
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bugetului de venituri si cheltuieli al emitentului aprobat de catre AGOA fintrunitd la data de
11.04.2022.

Declaratia conducerii
|

Prin prezenta, subsemnatul lonel Mugurel-Gabriel, in calitate de Administrator Unic al societatii
Chromosome Dynamics S.A., emitent de instrumente financiare admise la tranzactionare pe
Sistemul Multilateral de Tranzactionare administrat de Bursa de Valori Bucuresti, declar c3,
dupa cunostintele mele, situatiile financiare semestriale ale societati CHROMOSOME
DYNAMICS S.A, intocmite la 30.09.2022 in conformitate cu standardele contabile in vigoare,
reflecta o imagine corecta si conforma cu realitatea a activelor, obligatiilor, pozitiei financiare,
a veniturilor si cheltuielilor societatii, iar raportul Administratorului Unic, publicat la data de
24.11.2022 conform calendarului financiar asumat, prezintd in mod corect si complet
informatiile despre emitent in aspectele sale esentiale.

Bucuresti, 24 Noiembrie 2022 Administrator Unic,
IONEL Mugurel-Gabriel
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București, 24 Noiembrie 2022 Administrator Unic, IONEL Mugurel-Gabriel


